Jak ziskat TOP financni paku?

Vsichni chceme v Zivoté dosahovat nejriznéjsich cill, vizi a zamérQ. Hleddme
k tomu cestu a snazime se véci naucit a pochopit. Nékdy se vse dafi, jindy
(zpravidla vétsinou) nedafi.

Udite se burzu a o burze fikame, Ze je to technicky a technologicky nejjednodussi
podnikani, o kterém vime. A je to pravda, protoze na burze se potykame pouze
se dvéma moznostmi — ceny akcii, komodit a mén mohou totiZ pouze rist nebo
klesat. A my se snazime realizovat spekulace na cenové pohyby v trzich, kterym
chceme rozumét. Mame k tomu obchodni platformu a soubor urcitych
informaci, védomosti, znalosti a dovednosti. Snazime se na tom vydélavat
penize.

Ano, technicky je to snadné. Presto se s tim velka ¢ast lidi neumi popasovat.
Neumi se popasovat ani s jednoduchosti, ani s tim, co se musi naucit. Povime si
tedy vice o tom, jak se efektivné véci naucit.

Pojdme se zaméfit na to, jak ziskat TOP financéni paku pro realizaci nasich zamér(
a cill. A taky jak se vlastné naucit vSechno potfebné ohledné burzy a penéz,
protoze se na burze chceme naucit rozpohybovat penize. Hledame ziskové
prilezitosti, u¢ime se jak na to, uCime se rozhodovat, u¢ime se zpracovavat
informace atd. Jak to tedy mame udélat, abychom do nasi hlavy dostavali
informace spravné?

Urcité uz zndte mdj termin ziskové sekvence mysleni. Pfesné tak, chceme
dostavat do hlavy néco jako ziskové sekvence mysleni — spravné informace,
spravneé je tam zpracovavat a vytésnit z ni ty Spatné neziskové ztratové sekvence,
které nam ztrpuji Zivot. Cili my sami rozhodujeme o tom, co do své hlavy
umistime. Zda to budou ztratové sekvence mysleni nebo ziskové sekvence
mysleni.

Jak ale na to? Jak tedy ziskat tu TOP financni paku?

Tou TOP finanéni pakou pro realizaci zdmérd a cild je vzdélani. To je
nejspickovéjsi financni paka, kterou zname. Presahuje vSsechny mozné pakové
efekty, které si umite predstavit. Pro¢ tomu tak je a u koho bude vzdélani plsobit
jako financni paka a u koho ne, si ted' v kratkosti povime.



Vétsina z vas ma absolvovanou néjakou Skolu — zakladni, stfedni nebo vysokou.
A na té Skole je stanoven urcity zplsob uceni se, vzdélavani se. To znamena, Ze
chodime do skoly a poslouchdme prednasky nasich ucitell, profesorli nebo
mentord. V normalni dobé jsou to zpravidla Zivé predndsky, pfi kterych si
v pfedurceny Cas piSeme poznamky a nasledné se snaZzime pochopit latku.
V dnesni dobé mohou byt tyto prednasky online, avsak ne vSichni ucitelé se s tim
umi spravné popasovat.

Dale mame k dispozici knihy. Ja sam mam mraky knih o burze. Nevim a do
dneska nejsem presvédcen, zdali se z knihy jako takové da vibec néco naucit.
Pochopil jsem, Ze Castecné ano a Castecné ne. A to je to, k cemu ted budeme
smérovat. Co potrebuje Skolak nebo student? Potrebuje jesté mentoring,
potfebuje nékoho, kdo ho bude motivovat, kdo mu poradi, kdo ho bude ve
vzdélavani spravné navigovat.

Dalsi soucasti vzdélani je praxe. At uz se jedna o praxi ve Skole nebo urcitou praxi
ze zivota pfri realizaci dosud nabytych védomosti. A soucasti Skolské vyuky je
testovani. Délame testy, zkousky a snazime se v nich uspét. Zkouseni nemusime
mit radi, ale presto je to soucasti klasického vzdélavani.

Vysledkem tohoto Skolského systému byvaji zpravidla zndmky a ohodnoceni.
Ted je otazka, jestli toto vzdélani mlzZe do naseho Zivota prinést financni paku.
Tady si staci pfipomenout nas znamy cashflow kvadrant:

- Zaméstnanci

- Podnikatelé a zivnostnici
- Majitelé firem

- Investofi

Je tedy jasné, Ze Skolské vzdélani vds nenauci vliibec nic, ani o podnikani, a ani
o tom, jak se stat majitelem firmy nebo jak se naucit investovat. To, co vas
klasické vzdélani naudi, je pracovat. Nauci vas prodavat vas Cas a vasi energii za
penize. A budete dostavat navzdy takové penize, jaké odpovidaji hodnoté vasi
prace na burze prace. A to neni moc pozitivni informace.

v

My hovorime o nécem, ¢emu rikam Skola Zivota a nazveme ji v kontextu toho,
v jaké komodité se nachazime:

Skola inteligentniho investora



Ted si predstavte sami sebe jako inteligentniho investora a pracujte
s nasledujicimi informacemi, které znate. Ziskové frekvence mysleni. O ¢em
jsou? Mame hlavu, mame mozek a v ném se vyrabi nase myslenky. Tam se
predurcuje to, co vymyslime, co zrealizujeme a jak se bude vyvijet nas zZivot na
zakladé nasi svobodné vile.

Nase télo a nase hlava, mozek, to je néco jako hardware. Je to stroj, ve kterém
se véci odehravaji. Mezi nami, znamena to, Ze se musime o ten hardware starat.
Aby byl v poradku, aby spravné fungoval.

Do hlavy, mozku a mysli umistujeme software — to jsou myslenkové postupy,
myslenkova schémata. Postupy a schémata, ktera maji vést k realizaci toho, co
opravdu v Zivoté chceme.

Do hlavy dale ukldddme nejriiznéjsi informace. A protoze je téch informaci
hodné, dobre vime, Ze je potfeba i v tomto pfipadé dodrZovat pravidlo 80/20,
abychom si ji zbytecné nezahltili.

Pak mame pravou polovinu mozku, ve které se odehravaji spiSe celostni
pochody. Intuice, motivace, emoce. A nase hlava to celé propojuje — Racio
(informace, software, hardware) s tim zdanlivé iracionalnim. S tim, co je na
pozadi.

Dale pracujeme se smysly — Cich, hmat, chut atd. To vSichni zndme. A tyto smysly
zpracovavame v ramci vzdélavani jako:

e Vizuadl
Prijimame informaci zrakem a snazime si to, co pfijimame, vizualizovat.
Jedna se o proces imaginace.

e Audio
Dale poslouchame. Dotycné informace zpracovavame jesté i na pozadi
pomoci sluchu, coz mlZeme vyuZit pro potvrzeni toho, jak jsme
informacim porozuméli nebo pro jejich opakovani.

o Texty
A nakonec vnimame smysly texty. Diky nim si zpravidla potvrzujeme to, co
jsme slyseli a vidéli, a pravé v této textové podobé na nas vykouknou
podstatné informace podle pravidla 80/20.



Mozny je i opacny postup. MUzZeme si precist texty a udélat si poznamky, ale
pravdépodobné nebudeme mnoha souvislostem rozumét. Bude to
komplikovanéjsi, protoZze budeme objevovat pouze svét 2D (pismenka a
obrazky). A my potfebujeme kompletni 3D formu, tedy zrakovy dojem, audio
dojem a to celé si potrebujeme ve své hlavé krasné namixovat.

Jaké tedy mame ve vzdélavani moznosti?

1) Pfrednasky
ZkuSenost ukazuje, ze 20 % védomosti, které se naucime, pochazi z toho,
co vidime a slySime. Jsou to prednasky. Pfednaseni ucitelli, mentort atd.
Tyto prednasky mohou byt online nebo offline, coz je v dnesni dobé
bohuZel vzacnost. Soustifedme se tedy na predndsky online. MizZeme je
mit ve formé videa, audia a mlZeme je mit podeprené psanym textem.
Vtom pripadé je Sance na porozumeéni dané prednasce nejvéetsi.

2) Knihy
Potom mame knihy — v nasem pfripadé treba nas Smartbook. Kniha sama
o sobé je skvéla véc a klienti z kurzu Hrajeme si na burze Casto rikaji:

,Kniha skvéle doplrnuje kurz. Poslouchame kurz, poslouchdme videa,
poslouchdme audia, prochdzime si jednotlivé texty, zkousime v praxi to, co
se ucime a sem tam si vezmeme do ruky tuhle knihu a snaZzime se podivat
na konkrétni informace z jiného thlu pohledu. Délame si do ni i poznamky,
podtrhujeme si to, cemu rozumime, délame si otazniky tam, kde tomu
nerozumime a potom se koukneme znovu na videa a audia a vstfebavame
i mentoring toho kurzu.”

Néktefi z vas mate nejdfive Smartbook. Tyto zkusenosti vasich kolegli vam
mohou v praxi chybét.

K tomu potrebujete pro své vzdélavani mentoring. Potrebujete radu,
komunikaci. Opfit se o nazor nékoho jiného nebo mit moznost sdélit ten
sv(j a konzultovat / konfrontovat jej.



3) Praxe
Dale potrebujete praxi. 20 % toho, co se naucite, je pravé praxe. Zkousite
na burze véci na demu, na live, ale stale se nachazite v u¢ebnim procesu.

A i kdyz si pofidite svdj live ucet (coz vrele doporucuji, protoze
v podminkach readlného trhu se naucite nejvic), tak to ale neznamen3, zZe
byste zde méli s ambici stat se co nejrychleji dolarovym milionarem
zbytecné riskovat. Vas prvni live ucet je porad o procesu uceni. To vyZzaduje
obchodovat velmi Casto, ale zaroven velmi mélo. Predevsim riskovat malo,
abyste zazili co nejvice trznich situaci, abyste si do hlavy zapracovali
spravné informace a software, a abyste si to, co se naucite z prednasek,
knih a mentoringu, co nejvice provéfili sami na sobé.

4) Pfredavani informaci
Poslednim souhrnem dovednosti, kdy se ucite, je predavani informaci,
které jste se naucili, jinym lidem, a jejich celkové sdileni. Uit jiné lidi, v tom
je ten kli¢. V okamziku, kdy budete mit tendenci a schopnost to, co jste se
naucili, vysvétlit komukoliv z vaseho okoli (néjakému zajemci, kamaradovi,
priteli nebo znamému) a budete mu vysvétlovat co vlastné na té burze
délate, budete ho ucit, tak vas pravé tento proces vysvétlovani priméje k
tomu, abyste si to porozuméni a pochopeni té latky / tématiky jesté znacné
vylepsili. Zkratka a dobre, kdyz chcete ucit jiné lidi, musite se ucit jesté vice.
Je to takové kolecko.

Prvni body, tedy prednasky, knihy, mentoring a praxe, se v podstaté v nasem
pripadé realizuji v rdmci nasich kurz( Hrajeme si na burze. N3as kurz je néco jako
neformalni skola, je to Skola inteligentniho investora. Jakakoliv ¢ast této Skoly
vytrzena z kontextu nemU(ze mit nikdy takovou ucinnost jako cely balik. Je to
totéz, jako kdybyste chtéli vystudovat stredni nebo vysokou Skolu a chtéli byste
se vSechno, co do Zivota potrebujete, naucit vyhradné z vysokoskolskych skript
nebo z ucebnic. Ale v okamziku, kdy vam budou schazet prednasky, mentoring,
sdileni, zkousSeni a testovani, tak se v podstaté nikdy k vysledku nedoberete.

A pravé testovani, zkouseni a vysledky jsou tou posledni oblasti klasického
vzdélavani. Ja vas zkouset nebudu. :) Vy se vyzkousite sami. Vy sami si na svych
sériich ztratovych nebo ziskovych obchodl date vysvédceni, jak na tom jste.
Vase vysledky, to je stav vaseho bankovniho Uctu po realizaci vaseho podnikani
anebo podnikani na burze.



Vysledkem jakéhokoliv podnikani ma byt zisk. Na burze v podstaté délame to, Zze
postupné ménime hru na burze v seridzni podnikani. Podnikani je definovano
jako Cinnost realizovana za ucelem dosahovani zisku. Z tohoto pohledu si
mUZeme poloZit otdzku, kde vznikd ta finan¢ni pdka naseho neformalniho
vzdélavani — skoly inteligentniho investora.

Paklize vyuzijeme vsechny tyto dovednosti, informace a software ve spravném
hardwaru, tak se stane nase vzdélavani méritelnou veliC¢inou. Nase naklady,
vynosy i parametry podnikani. To, co investujeme do vzdélani — cas, penize
i energii, se snazime premeénit v konkrétni vynosy, vysledky nebo zisk. Tzn.
charakter neformalniho vzdélavani skoly inteligentniho investora maji povahu
investice a investice souvisi s podnikanim.

Je to tedy predevsim o motivaci — musite mit opravdovou velmi silnou motivaci,
musite to vnitrné citit, musite si umét vizualizovat jasné svoje zameéry a cile,
a v tom pripadé se toto vase neformalni vzdélani (Skola IN IN) stane presné tou
financni pakou pro vase podnikani a muiZete ji pfeménovat v zisky. Obecné
plati, ze jakékoliv neformalni vzdélavani v oboru podnikani ma vliv na penize
v sektoru podnikatell, majiteld firem i investor(. Zkratka a dobte, pravé to

neformalni vzdélavani vede k vysledkim na té naSi pravé strané cashflow

kvadrantu.



